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Resumo

Nosso grupo fez uma dinâmica ao relacionar os personagens da recente série sul coreana, Round 6, às táticas de 

gestão de conflitos e estilos de negociação. Nossa ideia é facilitar a compreensão sobre o tema e aproximar o 

público para algo que seja de seu interesse, além de apresentar alternativas para resolução de conflitos no dia a 

dia. Cada personagem apresentado foi relacionado a uma tática de gestão de conflitos e a um estilo de 

negociação. Por último, um breve resumo sobre as características que definem aquele personagem em tal 

classificação, com o uso de palavras chaves para rápida associação.




